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Interview,de/Jean-Luc Cohen pour le journal "Le Progrés"
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Un nouveau réseau national
d'agences de travail
temporaire est en train de
voir le jour. Appelé Cotis
Intérim, ce réseau se
constitue a partir de Lyon.

« Mon pére a fondé Herco
Contact en 1979. Cette
société, que nous gérons en
famille, compte aujourd’hui
huit agences dans la région
lyonnaise. Mais je souhaitais
créer un réseau dans toute
la France, j'ai donc crée Cotis
Interim en septembre 2004
a Vaise, en choisissant la
franchise parce que notre
force c'est la proximité. Je
ne voulais pas gérer des

Jean-Luc Cohen
gérant de Cotis Intérim

société de distributeurs de
boissons, qu'il a ensuite
vendue pour rejoindre
I'entreprise familiale. Pour
démarrer Cotis Intérim, Jean-
Luc Cohen a decide de creer
deux agences pilotes, I'une a
Vaise, l'autre a Grenoble,

« qui sont toutes les deux
parties de zéro, pour se
trouver dans les mémes
conditions qu'un franchisé
qui débute ». Aprés cette
péeriode de rodage, Cotis
Intérim a signé en 2006 ses
quatre premiers contrats de
franchise : a Melun, Saint-
Etienne, Bordeaux et Dijon.

Jean-Luc Cohen

est également président
du directoire de Herco
Contact /b . r

de signer plus de 6 contrats
de franchise par an. En
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»RHONE - INTERIM

Cotis Intérim développe son réseau de franchises

Présente a Lyon et Grenoble (Isére), Cotis Intérim (gér. : Jean-Luc Cohen ;
Lyon), société d'intérim spécialisée dans le transport, la logistique et le
BTP, mise sur la franchise comme modéle de croissance. Aprés Melun
(Seine-et-Marne), Cotis Intérim vient de créer une franchise a Bordeaux
(Gironde). Vont suivre Saint-Etienne (Loire) en novembre, et Dijon (Cote-

d'Or) en janvier 2007. Créée en 2004 et filiale du groupe Herco Contact
(Lyon), la société se donne pour objectif d'ouvrir six franchises par an et
table, pour 2006, sur 4 a 4,5 M€ de CA (1,8 M€ de CA en 2005). Elle fait
travailler entre 800 et 1 000 intérimaires par mois.

»CA Groupe Herco Contact 2005 : 15 M€ ; vingt personnes.




