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" Clients, la qualité du service a un codt indécent"

Le concept de courtage en crédit immobilier qui révolutionne le marché du courtage
classique :_LE SERVICE FINANCIER CREDIT IMMOBILIER-ASSURANCE DE PRET
INTEGRE CHEZ LES PROFESSIONNELS DE L’ IMMOBILIER IMMOEINANCES.NET

Immofinances.net propose au candidat a la propriété :
Un concept haut de gamme : Immofinances.net a sélectionné des établissements
bancaires, d’assurances de grande notoriété, avec des banques dans chaque région
d’implantation et des premiers accords cadres banques.

Un concept accessible au plus grand nombre : Immofinances.net souhaite
démocratiser I'accés au crédit, chaque client doit pouvoir recevoir des offres de préts qui
correspondent a leurs attentes et a leur situation, grace a son marketing agressif 100 %o
gratuit sans honoraire*.

Une offre claire : des conditions et un service de courtage avantageux, 100 %6
gratuit sans honoraire pour le crédit immobilier des particuliers®, clairement affichés,
sa gamme de produits

-crédit immobilier -rachat de crédits
-assurance de prét -crédit professionnel
-réméré immobilier

Un premier accord précis et détaillé réalisé en moins de 48 heures grace a notre
concept a la pointe. Les réponses de crédit sont remises au client aprés acceptation de son
mandat d’étude, ce qui lui permet d’assurer la réalisation de sa transaction.

Un conseil de spécialiste, au service de I'agent immobilier afin d’optimiser les
transactions immobiliéres. Ce conseil essentiel : qualité, rapidité, fonctionnalité et
co(t, confirmera la vente auprés du vendeur et du notaire et ainsi renforcera le service client.

Un outil innovant, pertinent, répondant en tous points au concept : le progiciel
Fox Crédit Pro version 13.0, qui permet :

- De saisir la prescription par les partenaires professionnels de I'immaobilier.
- De basculer le prospect dans la liste des clients a suivre dont le suivi sera renseigné par
le franchisé au niveau des résultats obtenus auprés des banques et assurances.
- De générer diverses impressions :
o I'attestation de dép6t de dossier
o la liste récapitulative des piéces nécessaires a I'’élaboration du dossier destiné a
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la banque retenue par le client, c’est la feuille de route, 3 propositions

0 Le mandat d’étude du client particulier en conformité avec la réglementation

0o Le mandat d’étude du client professionnel payant, libre

o Le formulaire de crédit destiné aux banques, les plus renseignés

o Le suivi des résultats obtenus destiné au client, partenaires professionnels de
I'immobilier, notaires...er aussi le parrain

0 L’accusé de réception du dossier enregistré est envoyé au client avec son code
d’acces a son espace client.

0 La notice de parrainage au principe d'immofinances.net

0 Les contrats d’apporteurs d’affaires des professionnels de I'immobilier

0 Les contrats de pré-franchises et DIP

0 Les contrats de franchise

0 La facture de commissions aux banques

0 La facture de commissions lors du « mandat pro » aux clients professionnels

0 La facture de rétrocession de commission destinée aux franchisés

o La liste des secteurs par franchisés

o Diverses statistiques

0 La création d’incentives pour vos partenaires.

0o Un module de création « validé par avocat » de SCI en 2 minutes

o Un module fiscalité pour renseigner vos clients sur les dispositifs de

défiscalisation.
0o Un module de formation vidéo.
Et un ensemble de module de gestion utile pour une gestion rigoureuse des
dossiers.

Le produit au coeur du marché

« Nous avons bien étudié ce qui s’installe en France », explique Tayeb Belghazi, Fondateur
d’'Immofinances.net. « La banalité du courtage du crédit immobilier nous a conduit
a créer le concept de courtage en crédit immobilier plus » basé sur le respect des
attentes du client, du professionnel de I'immobilier et du marché du courtage en crédit
immobilier. Nous avons conclu des conventions avec les plus grands établissements
bancaires, financiers. Un large choix de solutions permet a chacun de trouver son bonheur
et de gagner beaucoup de temps pour le client, les banques et les professionnels
de I'immobiliers »

Une formule clés en main « tout compris » et 100 % gratuit sans honoraire *
La philosophie d’Immofinances.net est de permettre aux clients d’acheter un bien
immobilier, adaptée a leur capacité d’endettement, tout en restant dans leur budget
psychologique. Immofinances.net a donc congu pour ses partenaires « professionnels de
I'immobilier » une formule « tout compris »

» Prise en charge du client, 100% gratuit™

» Information transversale du suivi du dossier
client, via I'’espace client

» Facturation des banques et des établissements
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financiers de la commission en tant
qu’apporteur d’affaires via Fox Crédit Pro

> Partage de la commission avec le partenaire
immobilier et le parrain via programme
« clic @nd cheques >.

A l'instar du courtier en crédit immobilier « classique », le concept Immofinances.net est
clairement affiché chez ses partenaires dans leurs agences. Chaque demande de crédit est
chiffrée, analysée et validée pour soumission aux banques et établissements financiers.

Le crédit immobilier moyen chez Immofinances.net est d’environ 150 000 €, la
commission rémunérant le travail d’Immofinances.net est de 1% soit 1 500 €
dont les 2/3 reviennent au global et en moyenne au franchisé Immofinances.net,
le volume de dossier en direct rameéne le taux de rétrocession a moins de 10 %6, et
encore moins suite au développement du réseaux des ambassadeurs clients.

Les autres centres de profit viennent renforcer les comptes d’exploitations
du franchisé sans rétrocession aux apporteurs d’affaires ni au franchiseur.

Le client au cceur des préoccupations d’Immofinances.net
Respecter les attentes des clients, leur proposer des conseils de spécialistes,
Une réglementation respectée afin de toujours protéger le consommateur, via :

-sa notice d’information,

-sa convention d’honoraire,
-recueil d’information,

-récap neiertz

-et son mandat d’étude gratuit™.

Les quatre points clés du concept immofinances.net sont :

» Conditions de financement et d’assurances de prét
» Budget d’endettement

» Service de courtage en crédit immobilier :

o 100 %0 gratuit sans honoraire*
Pour le client particulier**
Sauf :
rachat de crédits (immo+conso, conso)
crédits professionnels
crédits rémérés
» Délai de réponse 48 H pour les premieres
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Les 6 piliers du concept

1. Qualité, service et colt
Immofinances.net a sélectionné les meilleurs partenaires banques et assurances,
réception de ces derniers les meilleures conditions ( comme les autres courtiers).
Immofinances.net offre ainsi a ses clients le service de trés haute qualité, a un codt trés
compétitif. 100 % gratuit sans honoraire* sauf crédits professionnels.

Tous les dossiers font I’objet d’un suivi trés rigoureux pour assurer a chaque
client un service optimal. (Entretien physique ou téléphonique)

2. Conseils de spécialistes
Les conseillers Immofinances.net sont des professionnels spécialisés dans leur secteur,
inscrits a I’Orias et formés en courtage en crédit. lls aident, orientent et conseillent les
clients selon leurs besoins, leurs envies et leur budget.
Un projet net, précis et détaillé est réalisé en 20 minutes grace au progiciel Fox Crédit
Pro pour une demande de crédit concréte du projet immobilier.

3. Communication homogéne et soutenue
La politique de communication d’lmmofinances.net est volontairement intensive auprés des
réseaux d’agents immobiliers et indépendants permettant ainsi a I’enseigne de se
différencier et de se distinguer de la concurrence. La stratégie de communication adoptée
est clairement définie et déclinée selon un plan d’actions percutant :

Immofinances.net partenaire du professionnel de I'immobilier, c’est la base de
notre travail de réseau .

4. Informatique performant : FOX CREDIT PRO Version 13.0
Les franchisés Immofinances.net sont équipés d’outils informatiques trés performants,
spécialement développés pour s’adapter au concept de prise en charge Immofinances.net.
Le systéme informatique permet :
- d’optimiser les demandes de crédit auprés des banques et établissements de crédit
Faire le tour des banques en une seule fois
- de suivre au plus pres le dossier, son évolution, et d’informer le client, son agent
immobilier et son notaire
Communication transversale ultra rapide écrite
- de lever la clause suspensive de prét, confirmer la transaction,
- de connaitre la marge commerciale réalisée sur chacun des dossiers acceptés.
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5. Formation a « la culture d’entreprise Immofinances.net »
Les partenaires professionnels de I'immobilier sont formés a notre technique de prise en
charge propre au concept Immofinances.net.

Immofinances.net préne la transparence vis-a-vis de ses partenaires professionnels de
I'immobilier et de ses clients. Les formations Immofinances.net, trés respectueuses des
attentes des clients, s’inscrivent totalement dans cette philosophie. Elles permettent ainsi
de simplifier les transactions et les échanges entre le conseiller Immofinances.net et le
client. Notre charte de confiance...

21 IMMOFINANCES.NET
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NOTRE CREDO ...

« Le conseil, comme un supplément d'ame... » © Accompagner le futur
propretaire dans le choix de I"assurance et du crédit immobilier, c'est le principe
premier qui régit I'ensemble de nos prestations et atteste de notre objectivité
vis-a-vis du client

« Un allié en toute indépendance » : Immofinances est un service
indépendant de toute bangue ou établissement de crédit ou d'assurance. Les
conseils et les informations doivent &tre des réponses pertinentes & des attentes
bien définies. Lez points fortz et points faibles commerciaux de telles ou telles
banques seront expliqués

« Le principe de gratuité » @ MNous c'est sans honoraires. L'utilisation de la
formule Immofinances.net est entieérement gratuite (en dehors du colt de la
connexion) pour 'Internaute et ne l'engage a rien : il regoit des propositions de
nos partenaires gu'il est libre d'accepter ou non

« Le gratuit n‘exclut pas la qualité»  nous apportons un soin tout particulier
2 la qualité de nos prestations, gage de notre sérieux et de nos compeétences.

Cette préoccupation est constante de notre part et toutes vos suggestions en la
matigre seront accueillies et tudiées avec le plus vif intérét,

NOTRE ENGAGEMENT...

La réactivité : Immofinances.net s'engage a répondre dans les 24h a la
demande du client, crédit immobilier, assurance et assurance de prat.

Le sérieux et la compétence : Immofinances.net doit &tre en mesure de
garantir le sérieux de sesz partenaires franchisés, leur compétence =t leur
capacité & traiter la demande du client dans les meilleurs délais.

Une transparence totale : Immofinances.net s'engage & communiqusr au
client via notre service intemet ou tout autre moyen, le suivi de sa demande.

-t
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6. Réactivité — Adaptation aux besoins d’un environnement qui évolue trés vite
Les partenaires professionnels de I'immobilier ont ainsi exprimé leurs attentes,
Immofinances.net les a écouté et a pris des mesures afin d’adapter au mieux le concept.

Ainsi de nombreuses réponses ont été traduites par des moyens logistiques et informatiques
générant les modules informatiques, FOX CREDIT PRO est devenu un progiciel unique.

Chague module a un paramétrage propre au franchisé.

+ A- Module Communication internet , ( en révision )

o Chaque professionnel de I'immobilier a la possibilité de faire figurer les 10 plus
belles opportunités « Affaire » de son portefeuille de mandat de vente sur le
site opportunités du moment. L’annonce publicitaire d’'un bien est facturée 3 € ht
a I'année sous forme d’abonnement annuel. les 10 espaces sont en totale
disponibilité et sont gérés directement par le professionnel qui s’est acquitté de
360 € ht pour I'année. La création, la modification et la suppression sont libres,
module mis a disposition gratuitement en conquéte commerciale.

+ B- Module Communication Vitrine ( en révision)

o Pour les franchisés qui ont une vitrine, cette méme communication internet est
diffusée sur un grand écran avec des insertions publicitaires d’annonceurs liés au
monde de I'immobilier (Banque, assurances, diagnostic...) La prestation est
vendue 360 € ht par an sur option franchisé avec local vitrine.

4+ C- Module Animation Prescripteurs
o En plus de la rétrocession de commission banque basée sur le partage, le
professionnel de I'immobilier participe d’office a I'animation trimestriel mis en
place par le franchisé dont les lots sont des gains en nature week-end relais
chateau, repas grande table, chéques cadeaux ..... C’est un codt pour le
franchisé, les professionnels de I'immobilier et leurs collaborateurs peuvent
participer.

+ D- Module GBE (GESTION BASE ENTITE)
o Chaque franchisé a un secteur attribué selon le territoire négocié avec le

franchiseur. La clé de répartition est le code postal. Un fichier est généré par Fox
Crédit Pro représentant les professionnels de I'immobilier sur son secteur. C’est
la base initiale de prospection pour se constituer un réseau. GBE fait les envois
de plaquettes commerciales aux nouveaux prospects an début de conquéte. Ce
module permet de suivre les performances de chaque partenaire immobilier.
Immofinances.net a voulu se doter d’un outil simple, facile et efficace pour
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alimenter le portefeuille de chaque franchisé.

+ E- Module Constitution SCI
0 Lors de la saisie de la demande de crédit immobilier sur Fox Crédit Pro

I’'emprunteur et le co-emprunteur ont la possibilité via le franchisé de se faire
remettre I'ensemble des formalités (statuts, déclaration de non condamnation
certificat de dépdt de fonds, avis de publicité, etc ...) pour la constitution d’'une
SCI a 2 associés. L'ensemble des documents édités a été élaboré par un avocat
en fonction qui supervise ce module. Le pack SCI est vendu 500 € ht, notre
partenaire juridique a déja été payé par le franchiseur. Les SCI a plus de 2
associés sont transmises automatiquement a notre partenaire juridique sans
facturation du franchisé.

+ F- Module Parrainage nouveau Franchisé
o Chaque franchisé peut et doit parrainer d’autres candidats a la franchise
immofinances.net via ce module.

= La gratification de celle nouvelle entrée est de 20 % des droits d’entrée
payés par le nouvel entrant.

= Une rétrocession de commission est versée au parrain sur la base de 20
% de la redevance annuelle de son filleul payée par le franchiseur tant
que le franchisé filleul exploite sa franchise.

+ G- Module Club Partenaires
o Chaque prospect a la possibilité de recevoir des offres liées a son projet et avec
son accord, nous pourrons le mettre en contact avec des professionnels du
batiment (plombier, macgon, cuisiniste, carreleur....) afin de se voir proposer des
offres de collaborations (devis) sans engagement aucun du client. La
participation a ce club partenaire est de 500 € ht par an par corps de métier.

+ H- Module Parrainage clients
o Le client immofinances.net peut accéder a son espace pour parrainer une de ses
connaissances a notre concept pour proposer notre service de courtage en crédit
immobilier et assurance de prét...l1l sera informé dés la conclusion de son
dossier. La carte ambassadeur Immofinances.net et un chéque cadeau lui
sera remis.

4+ |- Module Suivi dossier client par le client.
0 Le client pourra prendre connaissance de son dossier sur le site
immofinances.net, le modifier, afin d’informer le franchisé du changement
apporté sur sa demande.

+ J- Module SITE personnalisé du franchisé.

o Le franchisé pourra avoir son propre site intégré au site principal, nous aurons
que le site global est son propre site complétement paramétré avec son logo,
immofinances.net reste son moyen puissant de faire le métier dans les
meilleures conditions.

0 Aussi un nom de domaine personnel lui sera dédié de facon a ce qu’il ait une
porte privée pour accéder a son espace personnel. Par exemple le franchisé de
Narbonne aura un nom de domaine : séte.immofinances.net.............
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Nous arriverons sur sa page, sa photo etc etc...

o Pour finir le réseau immofinances.net aura autant de nom de domaine que de
franchisé et son développement fera accroitre son référencement sur
internet.....augmentant ainsi la rentabilité de son centre de profit ainsi que
double sur facebook.fr.

IMMOFINANCES.NE
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Restrugturation ©

+ K- Module RACHAT DE CREDIT.

o Le franchisé pourra avoir un outil permettant de récapituler I'ensemble des
engagements d’un prospect afin de générer une image rapide de synthése de
faisabilité de la restructuration de la dette. Son traitement est réalisé en interne
par notre spécialiste back office. Chacun des franchisés pourra déléguer ce point
et recevoir en contrepartie 3. % des 8% du mandat client ou de la commission
rachat de crédit.

4+ L- Module TARIFICATEUR assurance de prét, en travaux
o Le franchisé pourra avoir un outil permettant chiffrer son assurance de prét ultra
rapide avec possibilité d’éditer les demandes d’adhésion en ligne.

+ M- Fox crédit simulateur, avec sa version grand public
0 Outil local permettant de faire des propositions chiffrées disponible depuis
juin 2012 et évolutif vers I'lpad et passerelle sur Fox Crédit Pro.

+ N-Module Application iphone et androide.
o Outil donnant le baromeétre des taux, 4 simulateurs et prise de contact avec
conduite du prospect selon le code postal saisi vers le franchisé.

+ O-Module Reporting, en travaux
o Outil sur Fox Crédit Pro servant de tableau de bord exploitation et financier,
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calcul de la marge, maitrise des charges, suivi des factures banques....

4+ P- Module Pertinence Clients.
Module permettant d’industrialisé la méthode immofinances.net, la « la reco »
-Espace client permettant de :
-suivre son dossier
-faire des observations sur son dossier au franchisé
-recommandé des filleuls, programme « clic @nd cheques »
-commander ses chéques cadeaux

-Outil permettant d’envoyer a con client en automatique un mail aprés acceptation
lui rappelant ses codes d’accés et un lien sur I'espace témoignage

-Outil permettant d’envoyer en automatique un mail avec un lien sur son espace
pour la « reco >» apreés la facture banque, passage chez le notaire.

-Outil permettant d’envoyer en automatique les mails annongant « bon anniversaire
avec rappel des codes d’acces »

-Outil permettant de gérer les panneaux clients, financé par immofinances.net.

-Outil permettant de faire des mailings mail par catégorie clients (validés, refusés,
en attente, annulés, tous), les partenaires prescripteurs, notaires, banques etc...

-Outil permettant de proposer aux internautes de faire partie du club des Crédits
Ambassadeurs, programme « clic @nd chéques >

———""Des cheques cadeaux pour dire merci....continuer...

= | Pour chaque affaire apportée a Immofinances.net, Acheteur ou
IV;:@({?I I M MOFI NANCES - NET | Vendeur envoyé par vous, et si |'affaire se réalise effectivement,

e BRI R A E B RE NN EEG L LI nous aurons le plaisir de vous offrir le chaque cadeau prévu

ci-dessous ..

CREDIT IMMOBILIER
"On n'a jamais assee d'amis”

IMMOFINANCES.NET
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L’histoire d’Immofinances.net

Décembre 2005

Tayeb Belghazi constate que les agents immobiliers sont les premiers acteurs dans la relation
avec le candidat a la propriété, plus de 50 26 des transactions sont réalisées via un
agent immobilier. Le chiffre est beaucoup plus important si on ajoute les clients qui ont
rencontré un agent immobilier et ont fini par acheter directement a un particulier, 30 26 de
plus.

Ces mémes professionnels de I'immobilier perdent la maitrise du financement. (Naguére le
client allait a sa banque ou a celle que lui recommandait son conseil immobilier), ainsi que
I'information sur le suivi du dossier et la commission banque historique qui en découlait.

Le client est devenu plus volatile, il est plus informé, et est plus regardant a ses conditions de
financement et d’assurance... C’@St I’ére des courtiers et de I'internet

Janvier 2006

Belghazi Tayeb est, alors conseiller en gestion de patrimoine dans le Groupe Générali, attentif
il analyse les attentes de ses propres clients ayant qualité de professionnels de I'immobilier et
décide de réinventer, cet accessoire a leur métier, le métier : intermédiaire en opération
bancaire, simplifier I'accés au crédit dans les conditions que I'aurait fait un candidat a la
propriété soucieux d’'avoir les meilleures conditions de prét. En effet, tout le monde doit
pouvoir s’offrir un service de courtage personnalisé. Il est convaincu qu’il est possible de
proposer qualité et conseils a un colt accessible : 100 % gratuit sans honoraire. Il décide
apres des rencontres avec les banquiers les assureurs et les professionnels de I'immobilier de
réaliser le concept Immofinances.net en pensant déja a un progiciel « Fox Crédit
Pro ».

Le progiciel d'Immofinances.net en est a sa phase primaire, nous en sommes a la version 9.5
avec des modules de plus en plus pointus. Aprés une période de test pendant 18 mois (avec 2
agences Orpi et 2 indépendants), le concept avec son progiciel a été présenté le 24/10/2007
a nos amis Conseil en Gestion de Patrimoine lors de la cérémonie 20 éme anniversaire du DES
de gestion de patrimoine de Clermont Ferrand pour validation,... bon accueil, bonne idée.

Chez nos franchisés Immofinances.net, le conseiller est un conseiller capable d’optimiser les
Parameétres incontournables : qualité, conseil, conditions de prét, transparence du discours. Il
traite alors avec les plus grands établissements bancaires, financiers et assurances et passent
avec eux des conventions, accords de distribution permettant de garantir aux acheteurs le
meilleur rapport qualité/prix : immofinances.net

IMMOFINANCES.NET
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Février 2008 : Présentation et expérimentation du concept a d’autres
professionnels de I'immobilier
Tayeb Belghazi exploite le concept a Perpignan a plein temps et le déploie sur son secteur, bon
accueil et réalisation sur I’exercice 2008 un chiffre d’affaire de 93 000 € et 70 dossiers
facturés.

Janvier 2009 : la mise en application de la duplication du concept :

Dans son optique d’entreprendre et de faire du courtage en crédit immobilier autrement,
Tayeb Belghazi prend le risque de transposer le concept de Perpignan vers d’autres villes pour
donner naissance a I’enseigne Immofinances.net. Lyon accroche de suite son wagon....

Il choisit de s’appuyer sur les méthodes de la distribution moderne et ouvre la franchise.

Septembre 2009

14 entités travaillent avec le concept Immofinances.net EN BETA TEST .

4 candidats sont en période d’observation, Immofinances.net rencontre un franc succes aupres
de la clientele en général ainsi que les réseaux d’agences immobilieres et indépendants

300 professionnels de I'immobilier nous ont fait confiance, le réseau se développe rapidement.

Immofinances.net Immofinances.net Immofinances.net Immofinances.net
en 2008 : en 2009 : en 2010 : en 2015 :

‘ 1 franchisé ‘ 2 franchisés ‘ 22 franchisés 29 franchisés

IMMOFINANCES.NET

LE MEILLEUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC



Faites votre demande
de crédit express en

2 MINUTES

Votre cred\it immobilier

2,05% | 20ans VL
e W
¥ ,1“- LY

Le marché du courtage en credit
Immobilier

Perspectives de développement du marché

Divers analystes s’accordent a dire que le courtage du marché du courtage en crédit immobilier en
France en est qu’a son début. Courtier en crédit : un métier au fort potentiel de développement
La France a du retard sur les pays anglo-saxons et les Etats Unis, pays avec des taux de part de marché
beaucoup plus forts, en France 20 % des emprunteurs sont preés a utiliser les services d’un
courtier.

ET

Le courtage, un marche en
=4 développement a fort potentiel

Part de marché du courtage en credits Part de marché du courtage en crédits
immobiliers en 2006 (e) immobiliers en France

64%

LE MEILLEUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC

Part de marché du Courtage en crédit immobilier : 19% en 2006

(IMMOFINANCES

2 IMMOFINANCES.NET
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Flash spécial :

Chiffre du courtage en crédit immobilier du crédit agricole, le plus gros acteur sur le marché
hexagonal en matiére de crédit immobilier 35% du marché national.

D’'apres une étude interne du crédit agricole datant de 2009, la part des prescripteurs sur le
crédit immobilier au crédit agricole se situe prés de 22 % dont 33 % rien que pour les
courtiers. La part des courtiers s’accroit au détriment des professionnels de
I'immobilier.

Ce qui est vrai pour le crédit Agricole est certainement similaire chez les autres banques.

Immofinances.net s’inscrit dans une logique commerciale en appui des anciens
prescripteurs des banques : « le soulevement des professionnels de I'immobilier... »

Belghazi Tayeb

Parts de marché du courtage en crédit inmobilier en 2006

LE MEILLEUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC

(IMMOFINANCES.NET

N\ Le barriére des 23 % attendu en France d’ici fin 2009

AIMMOFINANCES.NET
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le marché selon nos concurrents...

Le marche selon ACE - Présimmobiliers

Le n°1 du courtage en crédit immobilier en Région Parisienne déploie son réseau d’agences

franchisées en Province.

Profitez de cette opportunité pour développer ou créer votre entreprise dans un secteur

rentable et en pleine croissance !

Courtier en crédit, un métier au fort potentiel de développement...
L’activité de courtage en crédit profite d’'un développement formidable depuis 5 ans. Les
emprunteurs d’'un crédit immobilier sont aujourd’hui prés de 20 % a utiliser les services d’un

courtier pour financer leur acquisition.

Selon les prévisions, la part de marché du courtage en crédit devrait doubler dans les 2 ans

pour approcher les 40 % a I’horizon 2010. Elle atteint déja plus de 60 % en Grande-Bretagne.

Cette activité se concentre de plus en plus autour des rares enseignes qui ont la capacité

d’offrir la puissance d’'un réseau national a I’entrepreneur isolé.

IMMOFINANCES.NET
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Le marcheé du credit immobilier est
favorable aux courtiers de In&Fi

Crédits

Prés de 20%b des personnes qui étaient capables d’emprunter il y a un an, pour
I’achat d’un logement, ne le peuvent plus aujourd’hui ». En effet, le marché
immobilier se resserre, les taux d’emprunt augmentent et les banques se font plus
exigeantes. Sur ce marché ou le particulier a des difficultés a s’y retrouver, In&fi
Crédits, premier réseau franchisé de courtiers en crédits, s’efforce d’apporter les
meilleures solutions. 1l est de plus en plus sollicité.

Le marché francais de I'immobilier connait des perturbations. Crise des subprimes, tensions
inflationnistes et leurs conséquences sur les taux d’intérét, mouvements de rapprochement
entre établissements bancaires, sont venus ternir le paysage financier.

Au final, le consommateur est pénalisé car tous ces éléments ont une conséquence directe sur
les relations quotidiennes qu’entretiennent les professionnels bancaires avec leurs clients. La
crise se répercute sur les conditions d’obtention de crédit, qui se sont durcies depuis début
2008, et sur les taux d’intéréts qui ne sont plus aussi avantageux.

« Le probleme n’est plus aujourd’hui de trouver un taux intéressant mais bien de
trouver un financement » affirme Patrice Matagne, Directeur du Développement de In&Fi
Crédits.

Parallelement, les organismes bancaires redoublent d’imagination et lancent de nombreuses
campagnes de communication visant a attirer les clients. Le consommateur peu avisé s’y perd
et ne peut plus comparer les offres, tant les conditions d'acces sont parfois subtiles ou
subjectives.

Courtier en crédit immobilier,
une activité multipliée par
trois en cing ans

IMMOFINANCES.NET
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le marché selon Empruntis.com et
Capfi

Vers une part de marché de 25%b pour le
courtage en crédit

jeudi 25 mars 2010 :: Crédit immobilier :: Alerter la modération

Alors que les taux de crédit immobilier sont au plus bas, une enquéte client réalisée par Bain &
Company anticipe que la part de marché du courtage devrait se situer aux alentours de 25 %
fin 2010 et croitre encore dans les années a venir.

Cette étude menée aupres de personnes ayant souscrit un crédit immobilier au cours des trois
derniéres années estime que pres de 40% des personnes interrogées déclarent avoir sollicité
un courtier. Parmi celles-ci, plus de 60% ont sollicité en moyenne 1,7 courtier uniquement
pour réaliser une simulation et les autres (environ 40%) ont a la fois réalisé une simulation et
souscrit leur prét par leur intermédiaire.

A la question, si vous deviez souscrire un crédit immobilier dans les trois prochaines années, la
1/2 des interviewés solliciteraient un courtier et parmi ceux-ci, les 2/3 dans le but de souscrire
un crédit. Les particuliers demandeurs d’expertise

Du coté des acteurs du courtage, le discours est identique :

selon Empruntis.com, «Dans un contexte de perte de confiance vis-a-vis des
établissements de crédit, les particuliers sont plus demandeurs de conseil et d’expertise
de qualité auprés de tiers, ce qui les conduit a davantage consulter un courtier»

du coté de Cafpi, 2009 devrait se solder par « 60 millions d’euros de chiffre d’affaires
pour 1 million d’euros de bénéfice » en dépit de la baisse du nombre de transactions
immobiliéres au cours des 2eme semestre 2008 et ler semestre 2009, notamment a
cause de la réticence des banques a accorder des crédits. Selon CAFPI, « la complexité
de I'offre de crédit a atteint un paroxysme. Pour souscrire un crédit, il faut avoir affaire
a un spécialiste ». De plus, « les banques n'ont pas été au rendez-vous de leurs clients
», alors que les courtiers comme Cafpi ont joué la proximité avec des conseillers
disponibles et des horaires élargis. Enfin au final, passer par les courtiers est entré «
dans la stratégie d’externalisation des banques ....

extraits d’articles d’internet ...

IMMOFINANCES.NET
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Les objectifs de développement

La volonté d’Immofinances.net

» Continuer d’évoluer dans le domaine du courtage en crédit
immobilier ;

» étre leader dans chaque ville ou I’enseigne s’implante ;

» se distinguer par des avantages concurrentiels importants dans
ses deux axes, en tant que distributeur de crédit immobilier et
d’assurance de prét ;

Immofinances.net, créateur de valeur

Immofinances.net souhaite accompagner la réussite de I'’ensemble de ses interlocuteurs, qu’ils
s’agissent de ses collaborateurs, de ses partenaires franchisés ou de ses partenaires
professionnels de I'immobilier.

< Immofinances.net accompagne les hommes par :
- la transparence,

- la simplicité,

- le respect,

- I’écoute,

- la loyauté,

- la convivialité.

Immofinances.net accompagne I’entreprise avec :
la volonté de démocratiser le courtage en crédit immobilier (pas de petit dossier),
un positionnement différenciateur et novateur,
un progiciel de grande qualité, Fox Crédit Pro V 13.0
une politique marketing sur le codt, la transparence,
un discours clair et positif,
une communication directe.
Le kit de communication en évolution ... sur Fox Crédit Pro
- nouveautés : - cartes ambassadeur client
- panneaux « financé par immofinances.net »
- covering « affiche aimantées voitures »
- image figurine maison complétant charte graphique

- Immofinances.net accompagne la réussite financiére par :

un investissement mesuré,

un systeme économique maitrisé,

un retour sur investissement important a court terme (7 fois la mise).

IMMOFINANCES.NET
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Immofinances.net veut grandir sans se renier

Immofinances.net souhaite recruter des franchisés qui partagent profondément les valeurs de
I'entreprise. lls formeront un noyau dur de franchisés qui seront acteurs du développement de
la franchise Immofinances.net et seront les parrains des prochains arrivants.

L’objectif d’ouverture : Prevision d’évolution du réseau d’Immofinances.net en France

2008 : 1 franchisé
2009 : 14 franchisés
2010 : 22 franchisés
2011 : 30 franchisés
2012 : 34 franchisés
2015 : 29 franchisés....

M eilleur- T aux.Jmmofinances.net

Choisissez votre région

L Li CEir] eI Sk ST e Nend

Propositions de nos partensires financiers sur ba région Franche-Comes*

(i & four b JROLIN )

Dunks = - - ——

[années) k 1 12 15 20 = n 35 { ]
Fixg 2435% 345 % 155 % 3 T0% 405 % 4,35 % 4 40 % -

Capa +1 285% 200% I05% 16% 350 % 4.0 445 % r j
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Le référencement, les sites satellites

Référencement 2011, les sites satellites d’Immofinances.net

| IMMOFINANCES.NET

LE MEILLEUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC —

IMMCFINANCES. NET
FACEBOOK.FR
TWITTERFR

Tous ces sites sont essentiels pour notre référencement, c’est le complément
terrain qui va accroitre notre rendement.

CIé répartition = Code postal |

Objectif : REFERENCEMENT 2011

IMMOFINANCES.NET
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ASSURANCE-CREDITS.NET

*  Espace Client *  Recommandez-nous *  Contactez-nous

Assurance - Crédits.net

@ Comment et Pourquol ¢a marche 7 § raisons de nous fairs confiance

Service GRATUIT Le Dossier La Négociation La Réponse L'Assurance Le Prét

W service performant Totalement Gratuit

Wous re paves rien, volre conlrel inchus notre prestalion. h
Le servics de Crédt inmobiler Direct consiste & vous offrir le medleur cortral =

dassurance pour le prix le moins levs. T—— \ ™

Plus d'info @

Qui sommes nous 7

Assurance-Crédits net est spécialiste de I'assurance crédits, il permet d'obtenir de fagon simple et avantageuse une
assurance de crédits adaptés & vos attentes

Rachat Crédit - conse « imme Notre Métier
Cré rém;
Nous sommes mandatés par lous les Sablissements spécialisds via nos paenaires assureurs
Autant d'atouts pour trouver une solution adaptés.
Efre la TECHNICIEN SOLUTION, da Cardif, Al p:l'S.EéﬂQfa|| et de nombrauses aulres compagnies d'assurance da ranorm

Die plusg, Assurance-Crédits net étant courtler en crédits nous vous proposerons te mellleur faux de crédit correspondant 3
wotre profil

2010 - 2011 Assurance-Cridit.nat (T ous drois résenés
Site créd par Sud-Médiabh. fr t Elia Informatique

IMMOFINANCES.NET
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Sites franchisés

IMMOFINANCES.NET
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Crédit Immobilier

0 ités d'achat
Crazyimmo.net

Qﬁ 0 Comparateur
— Pk bl

: (L
" 100 % GRATUIT

&
- SANS HONORAIRE *
Rachat de Credns [prits i ey particuliens)

"Lourter crédit immomilier, 100 % qratuit sans honoraire pour la résilence principale, la
aeid daire. le 1 eril t tlocatif hors immeukle™

vowe Demande ¢e Prét Express \ n
Gratuite et Confidentielle en 2 minutes |

Structurs de la franchise

L, [%/IMMOFINANCES.NET
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0 s dachat
Crazyimmo.net

Comparateur

redits

Rachat de Crédits *

“Courtier craditimmaobiizr, 100 % qraturt sans honoraire pour 1a résidence principals, la
asid daire, ' 1 eri t t lecatif hors immeubla”

voue Demande de Prét Express \
Gratuite et Confidentielle en 2 minutes

Votre Expert Crédit Structure de la franchise www est-paris.immofinances. net

IMMOFINANCES.NET
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CREDITS-PRO.NET

Etre appelé
par un conséiller
c'est Cratuit

Crédits - Pro.net

Aol

Assurance de Prét

Crédit Immobilier

C.léd_ls Fro

Rachat Crédit - conso

Rachat Crédit - conso +immo

Rachat Crédit en rémeérgé |
| EENN—————

Qui sommes nous Qui sommes nous ?

Canzcil Credits-Fro.net est speclallste di cradits professionnels grace & ses compéterces réunls, ur sedl irterlocuteur vous

accImpagiers dsnes s gastion de vatre dossier, parrrettsnt d'obienic da fagon simale ot avantageuse ur prét profassichnel

ol e fTé0er
Mentions légales
Mous sommes mandatés pertods 125 établissements spécialisés et avec lappui de notre partenaire partenaire-conseil net,

n I'enzadrerrentdu dossier est assuré,
Ouseetione fréquantss

aptant d'atnnts poor tinowar nne snltinn adaptae
Crazyimmo.net ou comment bien Efre le [ECHMICIEN SOLUION de nombreuses bargques et autres instituions Inancigres ce renom.

T 3 De alus, Crédits-Pro.net étart courtier en Assurances nous vous proaoserons unetarifcation adsptéz & votrz profil.
Pauye a conpielen
Fige é_ compléter

Temcignages

BEDID - 20011 Crédits-Fro.aet Tous drolts rézenés)

Site créé pa- Sud-Médiass fr et Elia Informatique
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CREDITS-IMMO.NET

Crédits - Immo.net

",;,‘._*r

BNF PARIBAS
* .

Accusil Qui sommes nous ?

Assurance de Prét
Credit Immobiler
Crédits Pro

Creditimmo.net est un réseau dz specialistes Ju creditimmobilier 1 00 % gratuit sans honora re, accompagne le client
dans sor crolx optirrum en matére de crédi Irrmoblier 2n accord aveces convenliors sIOnEEs ave: ses Jarerales dats

Aachat Crédl - conzo chizgue régisnde Frenve, Lobjeclil 2sdublenin de Tapun repice, sirnple g dvdrdyeuse Jn preLirmnabilien irnrnubiiern
Ruchul Ci€dil - conzse + immo

Rachat Crédit en rémeré Notre Métier

MR L S Mous zommes mandatés partous las tabliszemenis cpéciaizés ot hanjues |

Conseil

Lesigue
Questions fréguentes De plus, crédits-Immo.net étant auss| speclallse en ASsursnces de prét, rous ¥aus pIoposerons un2 termzaton adapée 4

Mentions |égales ol prufil.
Témnignapes

Etre appele
par un corséiller
c'est (ratuit

Autant d'atouts poar tower ure solution surmesure.

S E010 - 2011 A e Cddil nel (Tuls ik s

Site oréé pai Sud-Médiabb.fr- ¢t Hia Informatique
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B 3010 - 2011 Assurance-Crédits.net {Tous dros réservés)

Site créé par Sud-Médiab.fr et Elia Informatiquea
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RACHETER-CREDITS.NET

Racheter-Crédits.net

Accueil

Rachat Crédit - conso

Rachat Credit - conso + mme.

Rachat Crédit enremere

Credit bnmobilies

Credits Pro

L321-2 du code o la consomination |
Aucun versement, de quelgue nabure gue ce soil, ne peut &re ex
d'argent

Tarificateur Assurance de Prét n particulier, avani 'oblention dun ou plusieurs prats

Immofinances.net

Rachat de crédits
Conseil

Mous sammes le spacialists du rachat de crédits {Intermediaire en Opérations de Bangque - 108 )
Oul eemimes nous T
Grace 3 nolre réseau nous allo

glectionner, la banque, l'organisme bancaire |8 miswe adapté & vole situation

Lexigue La renégociation de crédits parmet de diminuet vos mensualiés donc votre defle globale (consommation, immogllier,

trawain )
Gulde du rachat de e édit

De plus, etant courtier en Assurances, nous vous praposerons une tarification adaplée avos attentes.

Lz regroupement de crédits permet de bai
adaptée

. le montant de vos &chéances {jusqu'a 60%), grace & une durée mieusx
Mentions légales

Effecluez une
s0n parenaire As

tuite 8l parsonnelle da rachal o

= e au maillour taus, le résesy Immofnances net el
réditvous répondrant aussi rapidemeant.

Exemple de rachat de crédits

Témolgnages

-
i

@ 2010~ 2011 Racheter-Cradita net (Tous-drois réserves)

Bite créé par Sud-MEdiaB6.1 < ER formatiaue
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Votre credit immobilier _ Faites votre demande

2 MINUTES
ASSURANCE-PRETS.NET

\

Vi

Assurance - Préts.net

Qui sommes nous 7

Tente

@ 2010 - 2011 Assurance-Crédits.netl (Tous droits réservés)
Site créé par Sud-Média&s.fr =t Elia Informatique
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Les réseaux sociaux

0

‘é

facebook

m Usap Officiel st sur Facebook

Inscrivez-vous sur Facebook pour communiguer aves Usap Officiel.

Immofinances.net | £ Yaime

Mur  Infos  Photos Bienvenue  Vidéo  Sondages »

7/ IMMOFINANCES.NET
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MHORMNGESNET - «Partagez Notre Reéussite»

IMMOFINANCES. NET, véritable
aquipe de professionnels,
spécialisée dans le prét
LE MEILLEUR immobilier et I'assurance de prat
TAUX DE PRET Mous avans les meilleurs patenaires
EN UN SEUL CLIC bancaires, ca qui ayourdhui permet &
IMMOFINANCES NET de travailler
directement avec les plus grandes

banques frangaises... 100% GRATUIT
SANS HONORAIRE

Le courtier en prétimmobilier

IMMOFINANCES NET est

aider & constituer un dossiel ® CREDIT IMMOBILIER
financermnant parsonnalisé, 18 X
4vos atlentes. ® ASSURANCE PRETS

® REMERE IMMOBILIER

RPN | \iSITEZ LE SITE » [l « o oc créors

e ® OPPORTUNITES D'ACHAT
Informations
— ) , | o comparaTEUR

IMMOFINANCES, NET, véritable DECOUVREZ EGALEMENT \: ASSURANCE CREDITS

équipa de professionnals, spé- = = 5 A
cialisé dans le prét immobilier et Application iPhone® ® CREDIT PRO

l'assurance de prét,

® CONSEIL

http i www.immofinances.ne

Application Android®

Chaque franchisé a son compte
facebook et twitter

IMMOFINANCES.NET
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Faites votre demande
de crédit express en

2 MINUTES
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%1 IMMOFINANCES.NET

IMMOFINANCES.NET

@ immofinances.net Perpignan
Lavem fpsum doloy sit amat, conseterur sadipseimg elity sad diam
ronurp efvmod fempor fvicunt wt fabore ef dolore magna
allgupem evar, sed dicom voluptua Af vero eos ef aousam et justo
wiww immofinances.net

Fil

Favoris  Abonnements Abonnés Listes

squarepartners Squsis Paine

GEOSOCIAL = Four«quare Pra'ml;t un classement des villes
anglophones ou les gens sont grossiers | httpeffsgqu.ind19s-B Mia
{@oeosocialfr

squarepartners Squale Fa A
EBOOKS = Une entente 'I.cqale sur les prix des ebooks en France
7 hitp:fsguimd19r-8

squarepartners Squas T £
MOBILE = umgle app|e ar, art 3 I=rc°r un systéme de paiement
interne aux applis Android, http:/fsquim/19p-B

| squarepartners Squars Parners
EMARKETING = Les er'tr~|"r|>es preﬂ?‘en: de moins en moins
l'advergame 3 la legére. http:Asquimi190-B

squarepartners Souss Fa

MEDIAS SOCIALL = 80% des reiub d'admissions dans certaines
ecoles americaines seraient dis aux profils FB des candidats
http:fsguim19k-B

squarepartners - Parners S A
MGEBILE = Inf cufa;)hle sur les patts de marche des différents
opérateurs (Apple, Android. ). par continent. http-/fsgu.im/12-B

1 squarepartners - ers BA
EMARKETING > E‘1 ._-lh une p..ga Facebook d'Amencan Aidines
gagnent plus de 200.000 fans. http:fsquim/189n-B

| squarepartners Souare Pardners ©

« @t B
SEOREM PisaNEER

o i

D)
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Faites votre demande
de crédit express en

2 MINUTES

Votre credit immobilier

2,05% | 20ans
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Et les applications mobiles...

Iphone et Androide...

NOUVEAU
APPLICATION

Fe=ca | IMMOFINANCES.NET
o EUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC

LE MEILL

l l Dis-ponniible sﬁr

Aan>0I1D n;

et également disponible sur iPhone® s
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Le franchiseur

Toute I'’équipe d’Immofinances.net met son savoir-faire au service de ses franchisés avant et
pendant le lancement du franchisé puis tout au long de sa croissance. ( vidéo conférence )

L’aide a la création
Dans son DIP, Immofinances.net fournit :
un état du marché national ;
des indications sur le marché local ;
une méthode de réalisation d’'une étude compléete de marché local ;
tous les documents conformes a la loi DOUBIN.

La formation
Formation théorique et pratique intensive :

1" étape : droit : constitution d’une société, démarches administratives...

Zmétape : connaissance de I'entreprise, communication, management, progiciel, La
formation est destinée exclusivement au franchisé, ce dernier la dispensera a la fois a un
nouveau franchisé et a son personnel.

Une méthode pédagogique trés performante a été mise au point par Immofinances.net pour
que I'appropriation de la formation soit rapide. Les franchisés et leurs équipes sont
opérationnels rapidement. Programme complet par théme sur Fox Crédit Pro

L’aide au lancement et le suivi
» aide a la prise de contact avec
Partenaires banques + assurances
Partenaires professionnels de I'immobilier, fichier de base prescripteurs
» accompagnement du franchisé pendant la période d’installation de
la structure,
» formation du franchisé au lancement pendant environ 1 semaine,

= suivi intensif pendant 6 mois a partir de I'installation : assistance téléphonique,
< une campagne de lancement efficace : démarchage direct

La communication

La communication Immofinances.net est variée et performante.

2 fois par mois, campagne newsletter permettant de garder le contact chez nos partenaires en
plus des visites des franchisés.

Communication média : affichage, spots radio, encarts presse, relations-presse selon plan de
communication du franchisé

IMMOFINANCES.NET
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Communication hors média : pages jaunes, distribution en boites aux lettres, selon plan de
communication du franchisé

Prospectus, cartes de visite, plaquettes franchise, site Internet, ...

L’animation réseau

Visites bimestrielles chez les franchisés, commissions de travail, réunions régionales,
convention, tout est mis en place pour que le dialogue entre franchiseur et franchisés soit riche
et constructif dés la nomination d’'un franchisé responsable région chargé de I'animation.

Mangienr | AMOTTF Marc

TOUIR SUISSF
i 1EN YIVIFR MFRI F
(== CLif F MAYCFS A3 1 YO
. Tel: 0000000000
Mobilz: U6 84 Y8 62 8/

Fax: UBMUULOUY
Cowrriel: marc. lamotte Gimmotinances net

Monsieur FAURE PASCAL

= 10 BI5, ALLEE DE LA COMBE
LE BOIS DIEU
’YH FE¥ FINSHCES 62350 LISSIEY
Tel: 0000000000
Maobilz: 0627166319
Fax: 0000000000

Courriel: pascal.faure dimmofinances.net

Monsieur GUINAMARD PHILIFPE

A 8 CHEMIN NEUF
69560 COLLONGES AU MONT D'OF.
. PH3 F NAYICES
Bl & Tél: 09 79 62 99 92
. Mubils: 06 09 41 16 10

Fax: 09 79 62 99 92
Cowmriel: plogumamad@immolinances.net

www.franchise.immofinances.net

Profil type du franchisé Immofinances.net

Le franchisé Immofinances.net est un chef d’entreprise passionné, aussi bien manager que
commercial. Autonome, mais pas individualiste, il a envie de participer a la vie du réseau.

Il sait maintenir I'intérét et I'enthousiasme de son réseau par son implication local et son
animation permanente.

Il a entre 30 et 55 ans environ. Il peut étre issu d’horizons variés, pas nécessairement du
milieu du courtage en crédit immobilier

IMMOFINANCES.NET
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Les franchiseés.....

Droit d’entrée : 10000€ HT

Formation |OB s nécessaire: +2500€ HT ** (forfait pour 5semaines)

Formation immofinances.net : +2200€ HT** (forfait pour 1 semaine)

I nvestissement global de démarrage: 1 er acompte du Droit d’entrée 2000€ ala

signature du contrat préparatoireala
franchise avec réservation secteur.

2 eme acompte du Droit d’entrée 3000 € a
la signature du contrat de franchise avec
+2200€ HT** (forfait pour 1semainede
formation immofinances.net)

+ kit de communication environ 500 €

Apport personnel . 7 700 € (sion remplit les conditions d”honorabilité)
Surface: le concept se met en place sans local, mais
peut étre envisage, comme bureau d’appoint
Zone d’implantation : centreville selon implantation des
prescripteursvia les codes postaux
Redevance d’exploitation : 5% du CAHT jusqu’a 50 KE de CA

4%du CAHT de50 KE a80K € de CA
3% du CA HT de8OKE€ a 120 K€ de CA
2% du CA HT del20K€ a 150 K€ de CA
0% du CA HT au dessus de 150 K€ de CA

(base crédits immo, rachat de crédits,
crédits rémérés, crédits pro)

0% du CA HT pour lacommunication

0% du CAHT pour lesautrescentresde
profits (assurance de prét, assistance SCI,
publicité site, club partenaire, etc...)

Maintenance et assistance informatique 30 € HT par mois

Durée du contrat defranchise: 4 ans, renouvelable sans droit a nouveau

CA annuel moyen aprés2 ans: 50 000 & 100 000 €

Aide au Financement Franchise formule crédit franchiseur limitant I’apport
*x si le candidat rempli les conditions d’honorabilité la formation est de 2 200 € HT

IMMOFINANCES.NET
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L’implantation

Votre credit immobilier

2,05% | 20ans

P L e R 2 4

Pas d’implantation précise, le franchisé travaille
selon le réseau mis en place, le local n’est pas

indispensable.
Affecter ou désaffecter un secteur géographique a un
franchisé

Firan Fram st r
e i e e Cunineal | Lt e o Punineealive: rueaas Courialraals Caunliui Enki v sl Aok Do i
ranechises Codes Postaux
DG FINANCE ~|[z4 -

Saul le franchise selzedonne dans la Hsee poor Sree desalfeors
Code posial Wille HNb de prospecis Franchizses Observations
| 31000 MOHTEFLLIFR 021 Mo affee e 1ihre
131070 AT HLLIEH un Pl allazecta: Eilina:
134080 MOHIFELLIEE id Huni allauie Lilws
4000 MONTPLILLICR a7 Hon affecte Libre
i [EZRELT) FROHTICHAR LE] Faon affeced 1ihre
eI L SEHAS Y PR FIMAMGCE FYT-
J4130 LAHYARGUES 10 P FIHAHCES Al
Tlad140 MLZIL 51 Hon affecte Libre
[3110 MONTPFYROM K a3 W FIMARICF Alfraore
J4160 CAS IRIES od AP FHIMAHCLES Al e
JI4170 CASIELHAU LE LEL va AP FIMANCES Al e
TJad184 MONTPLILLILR 3 Hon affecte Libre
131190 CAHGES 7 Mo affeete 1ihre
134200 YEIE 1 Huni allauie Lilis
“I34zi0 DLOMEAL 12 Hun allauie Lilbie
TJadzm SAINT PONS DL THOMICRLS a Hon affecte Libre
l31230 MAINHAH 15 I FIMANSF Affrate
“I3dz40 LAMALULU LES BAINS w Hua allauie Lilrws

IMMOFINANCES.NET

LE MEILLEUR TAUX DE PRET EN UN SEUL CLIC



Votre credit immobilier Fa]tES votre demande

2,05% | 20ans \ de crédit express en
e | 2MINUTES

Les dates, chiffres et mots clés

Les dates clés

Décembre 2005

Tayeb Belghazi constate que les agents immobiliers sont les premiers acteurs dans la relation
avec le candidat a la propriété, plus de 50 % des transactions sont réalisées via un agent
immobilier, le chiffre est beaucoup plus important si on ajoute les clients qui ont rencontré un
agent immobilier et ont fini par acheter directement a un particulier, environ 80 %.

Janvier 2006
Belghazi Tayeb décide aprés des rencontres avec les banquiers les assureurs et les
professionnels de I'immobilier de réaliser le concept Immofinances.net.

Octobre 2007
Le progiciel Immofinances.net Fox Crédit Pro est a sa phase primaire, nous sommes

a la version 9.5 avec des modules de plus en plus pointus. Apres une période

de test pendant 18 mois (2 agences Orpi et 2 indépendants)
le concept avec son progiciel a été présenté le 24/10/2007 au 20 éme anniversaire
du DES de gestion de patrimoine Clermont Ferrand pour validation.

Février 2008 : Présentation et expérimentation du concept a d’autres
professionnels de I'immobilier

Janvier 2009 : la mise en application de la duplication du concept :

Septembre 2009

14 entités travaillent avec le concept Immofinances.net.

4 candidats sont en période d’observation, Immofinances.net rencontre un franc succes aupres
de la clientéle en général et les réseaux nationaux d’agences immobiliéres et indépendants.
Les chiffres clés

Immofinances.net ym,mofinances.net en e p——— Immofinances.net
en 2008: TR 2 (il en 2015 :
en 2011 : ]

* validés et en cours
1 franchisé ‘ 22 franchisés * ‘ 30 franchisés * 29 franchisés*

Et notre travail continue en passant par vous et d’autres encore...
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Notre Stratégie de commerciale est définie par 4 axes

La Prescription des Pros de I'immobilier
La Recommandation Clients
La vitrine Internet de son réseau ( plus de 200 sites)
L’Affiliation Crédit

L’affiliation crédit est le nouvel enjeu immofinances.net pour 2014.
I’objectif est de canaliser les demandes de crédits des internautes
grace a des sites diverses portant les couleurs de la marque contre
rémunération soit une rétrocession de 30 % pour chaque dossier
abouti.

Une source de prospects qui devraient encore amplifier la RECO, notre
véritable force générée par le concept Immofinances.net

AFFILIATION - CREDIT Accueil Rev ant FAQ Contactez-nous

7 MOENANGESN [Z) IMMOFINANCES NE-

L

f.ﬁMQE!MﬂEEﬁ-NET%

aaaaa

i & =]

10 ans d'experience de gros gains! Simple et rapide Une équipe disponible

des courtiers competants, et disponibles 0.30% aur cnague crédit valide nos outils sont simples et optimizés par téléphone, e-mail, cu messsgerie
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CREDIT IMMOBILIER «uPartagez notre réussiten
ASSURANCE DE PRET IR

RACHAT DE CREDIT | - Puissance d'un réseau
ASSURANCE DE PRET - Concept et Méthode

- Senior 0,30 &1 = ¥Wismz du premier coup oy
- ; et obleanes le courfier qua

- Junior 0,10 % e inégaleés

- Dies conventions bongues

depassont le département.

REPONSE 48 Hel - Exclusivité territoriale
DISPONIBILITE définie
REACTIVITE

- Services et Outils
performants

100 % GRATUIT - Redevance 5%

SANS HONORAIRE"

100 % GRATUIT
SANS HONORAIRE

i Mofrs rémunérafion,

o commizsion bongue,
noire engogement ;
VOIS S

Retfour sur investissement
deés la 1ére année

ule courtier crédit dédié aux
professionnels de I'immobiliern

frarchisa.  mmafir ABE e

" Crédits immaobiliers porticullers, soul rachat crédit et réménd

P IMMOFINANCED.NET
« On a jamais assez d"amis »

lranchise.immaofinances.nal
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D’autres extraits de presse sur le
marcheé, une tendance confirmeée
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