)
L
ee
L
@
P
<
a'e
L
L
a'e
L
L
O

< :E/ Primo Finance
g

OFFRE SPECIALE et EXCLUSIVE
pour tous les futurs Franchisés venant de la part de TOUTE LA FRANCHISE

OBJECTIF

Accompagner les Futurs Franchisés dans leurs démarches d’obtention d’aides
financiéres et subventions publiques.

Il y a actuellement 6000 dispositifs d’aides en France. Il est souvent difficile pour
les candidats a la Franchise de connaitre I'ensemble des dispositifs auxquels ils
peuvent prétendre. Or ceux-ci peuvent représenter des montants importants !
PRIMO FINANCE accompagne les Franchisés afin qu’ils minimisent les colts de
réalisation de leurs projets.

TYPES D’AIDES CIBLEES
e Subventions,
e préts a taux zéro,
e préts a taux réduit,
e avances remboursables,
e crédits d'imp0ts,
* exonérations.

OFFRE DE SERVICE
* Réalisation d’un audit des aides auxquelles vous étes éligible.
Cet audit récapitulera I’ensemble des dispositifs en mentionnant :
v’ les critéres d’éligibilité,
v Les modalités d’obtention,
v’ Les types d’aides et les montants en jeu,
v’ Les coordonnées des organismes a contacter.

* Réalisation d’un dossier de demande de subventions.

Ce dossier présente votre projet dans sa globalité (stratégie, clientéle,
concurrence, analyse financiere, etc.). Il est monté de maniére a optimiser vos
chances d’obtention d’aides et vous permet d’appréhender les attentes des
organismes décisionnaires. Il vous sert de base a I’élaboration d’autres dossiers de
demande d’aides.

* Suivi et assistance.
Nous sommes a votre écoute pour vous aider tout au long de vos démarches
d’obtention d’aides.

METHODOLOGIE

e Phase 1 : Réunion téléphonique de
cadrage de votre projet.

e Phase 2 : Réalisation de I'audit des
aides auxquelles votre projet est
éligible.

Phase 3 : Elaboration d’un dossier de
demande d’aide.

e Suivi et assistance

Suivi et assistance
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PRESENTATION DES ASSOCIES FONDATEURS

Primo Finance a été fondée par deux entrepreneurs respectivement diplémés
d’HEC Paris et de I'ESC Toulouse. lls ont eu diverses expériences en entreprise
avant de créer le cabinet, notamment a la BANQUE POPULAIRE, a la direction
financiére du groupe BOUYGUES CONSTRUCTION ainsi qu’ au sein du cabinet
d’audit et de conseil MAZARS.

ELEMENTS A NOUS FAIRE PARVENIR DANS LE CADRE DE NOTRE MISSION

* Le business plan de votre projet,

e Les états financiers prévisionnels,

* Tout autre élément nous permettant de maitriser au mieux votre projet.

DUREE DE LA MISSION
Entre 2 semaines et 1 mois

COUT DE LA MISSION
590€ HT, soit 706€ TTC

Options : si vous souhaitez que I'on prenne en charge la réalisation d’autres
dossiers de demande d’aides, il vous sera facturé 150€ HT par dossier
supplémentaire.

MODALITES DE PAIEMENT
Réglement a la commande

FRANCHISEURS

> Aider vos Futurs Franchisés a minimiser le co(t de leurs investissements,
> Accélérer les démarches d’obtention de financements par vos Franchisés,
> Proposer un service supplémentaire a leur attention.
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Possibilité de prise en charge de la prestation par le Franchiseur.

BON DE COMMANDE

Date: ......... A Y-
Nom/Prénom :

Adresse :

Société :

Signature — Cachet — avec mention « Bon pour accord » :

Primo Finance - RCS Paris 508 308 517 00038
Siége social : 6 rue Collange - 92300 Levallois Perret - Tél : 01 47 37 30 36 -
www.primofinance.fr, www.demande-subventions.fr




